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E V ENTO    S

Comunicação organizada e participativa
No dia 24 de agosto de 2011, a equipe de 
colaboradores da Intech recebeu a palestra 
ComunicAÇÃO InteliGENTE III, mi-
nistrada por Pedro Manzur. 

A abordagem central da apresentação foi 
a importância de revelarmos o ser huma-
no que existe por trás de nossa fala, perce-
bendo as distinções entre nossas conversas 
públicas e privadas, e a comunicação nas 
organizações e na vida pessoal do ponto 
de vista do Coaching Ontológico.

Além disso, foram discutidas as modalida-
des da fala, as diferenças entre observações 

e opiniões, e as ferramentas para um ouvir 
efetivo. Cerca de 37 colaboradores estive-
ram presentes no evento.

Outra etapa do Programa aconteceu no 
dia 26 de outubro, às 14:30h, com a pa-
lestra ComunicAÇÃO InteliGENTE IV, 
ministrada por Fernando Duarte. O even-
to teve os seguintes tópicos:

› A comunicação no âmbito do trabalho 
em equipe;
› Principais aspectos para criação de ideias 
em conjunto e;
› Sinergia ao alcance do grupo.

EDITORIAL

O êxito de uma organização só 
é possível quando todos se en-

volvem de forma proativa. É com 
esse tema que a Intech abre esta 
edição superespecial que traz o que 
de melhor aconteceu nas palestras 
Comunicação Inteligente III e IV. 
Você ainda fica por dentro de tudo 
sobre o 32o Congresso Brasileiro 
de Fundo de Pensão, dos eventos e 
muito mais. Boa leitura!

E m  e v i d ê n c i a

Evento RIOINFO 2011
A Intech, representada por seu Diretor 
Executivo, Sr. Renato Moraes, participou 
do Evento RIOINFO 2011, que aconteceu 
no Rio de Janeiro no período de 27 a 29 de 
setembro. 

O evento, dedicado ao segmento de TI, 
tem o objetivo de promover o estabeleci-

No caminho certo
Com a visão de aprimorar seus conheci-
mentos em práticas comerciais, a Intech 
proporcionou para parte da sua equipe de 
vendas, neste bimestre, cursos de Enge-
nharia de Vendas e Estratégias em Licita-
ções Pública.

Foco no cliente
A Intech está participando do programa 
de Vendas Complexas com aplicação da 
Metodologia Customer Centric Selling, minis-
trado pelo SEBRAE – DF através da em-
presa de consultoria Best Performance 
Group. Além de capacitar os participantes 
no desenvolvimento e na prática de ferra-
mentas para alavancar as vendas, o pro-
grama visa também uma  mudança cul-
tural do trabalho, com o foco voltado 
sempre nas necessidades dos clientes. 

Mais uma conquista
O Hospital de Aeronáutica de São Paulo 
é o mais novo cliente e parceiro da Intech, 
já contando com nossos serviços, em es-
pecial o GED (gerenciamento, controle 
e armazenamento de informações de for-
ma estruturada e segura).

mento de parcerias entre empresas nacio-
nais e internacionais, possibilitando a aber-
tura de novas oportunidades de mercado.

Estavam também presentes instituições de 
representatividade local e nacional, como 
o Tecsoft, Assespro, Sinfor e APL-Tic do 
DF, dentre outras.
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Fique ligado

ANIVERSARIANTES 

COMO PODEMOS AVANÇAR AINDA MAIS?
Em 5 anos já avançamos muito. Com a sua opinião vamos avançar ainda mais. Envie 
um e-mail com as suas ideias para sugestoes@intech.com.br ou anote-as e insira nas 
urnas dispostas na Intech.

Parabéns a todos os aniversariantes do mês de outubro, novembro e dezembro:
Joyce (Rio) › 19/10 · Marcos Bonatto › 14/10 · Augusto › 17/10 · Marcius › 18/10 · Julia › 23/10
Rodolfo › 31/10 · Carlos Morato › 08/11 · Denner › 09/11 · Fábio Cruz (Rio) › 21/11 · Cleber 
Lopes › 23/11 · José Pereira › 25/11 · Vera Cláudia › 27/11 · Angélica › 01/12 · Paschoal › 02/12 
Ivani › 06/12 · Elisângela › 08/12 · Mônica › 10/12 · Marcelo Freitas › 10/12 · Letícia › 17/12
Jostiel › 19/12 · Nayara › 23/12 · Jussiara › 30/12

Mais uma vez a Intech esteve presente no 
congresso da ABRAPP,  o tema central deste 
ano foi Visão de Futuro: Inovar no Presente. 

Inovar no Presente é o que a Intech já está 
fazendo com sua solução BrPrev, apresen-
tada aos seus clientes atuais e aos futuros 
que tiveram a oportunidade de visitar 
nosso stand.

Entretanto, isso só foi possível com a co-
laboração e apoio total das equipes de 
desenvolvimento e manutenção, onde 
não mediram esforços para o cumpri-
mento dos prazos e da satisfação total 
dos clientes.

Parabéns a todos que fizeram do evento 
um sucesso.

Estratégias em Licitações Públicas. O 
Brasil possui um grande e oportuno 
mercado de compras governamentais, 
que ultrapassa R$ 260 bilhões ao ano, 
sem considerar os grandes projetos 
como os da Copa de 2010 e das Olim-
píadas de 2016.

“Em agosto de 2011, assumi a Gerência dos Sis-
temas de Investimento e Financeiro, tendo como 
grande desafio a integração de todos os sistemas 
e das equipes envolvidas. Temos muito trabalho 
pela frente, mas tenho certeza que essa nova em-
preitada trará grandes resultados para a equipe, 
agregará novos conhecimentos e, consequente-
mente, a melhoria dos sistemas envolvidos.”

(Edson Marchon – Gerente da Filial Rio 
de Janeiro)

Visando aperfeiçoar ainda mais a 
comunicação com seus clientes, 
parceiros e fornecedores, a Intech 
migrou a telefonia da empresa GVT 
para Embratel, que possibilitou o 
aumento do link (de velocidade de 
conexão) de internet. 

Com essa mudança, o nosso atendi-
mento está de contato novo, mas 
com a atenção de sempre. 

Novo telefone: (61) 3533.2400.

NOVO TELEFONE
NOTA     IMPORTANTE        


